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b2match es una herramienta de gestión de eventos y matchmaking.

Con esta herramienta podemos:
• Construir un sitio web del evento
• Establecer una agenda del evento y de los asistentes
• Comunicarse eficientemente con los participantes
• Conectar a los asistentes
• Extraer feedback de los participantes
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PÁGINA WEB

Página web personalizada 
para el evento, en la que 
los asistentes podrán 
iniciar sesión y ver su 
agenda, instrucciones de 
uso, contacto, etc.
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PÁGINA WEB
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AJUSTES DEL EVENTO

Información del evento
El primer paso es rellenar la información del evento, como el título, la descripción, etc. También es 
posible asociar la página con Google Analytics para medir el tráfico y otras métricas de la web del evento.
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AJUSTES DEL EVENTO

Fragmentos de contenido 
Se trata de breves mensajes o avisos relacionados con la agenda, el registro o la confirmación que 
aparecerán a todos los asistentes en cada una de las páginas mencionadas. 
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Gestión de dominios 
El evento se puede conectar a un
dominio web ya existente.



PARTICIPANTES

Configuración del registro
Se debe establecer un día y una hora determinadas a partir de las cuales los participantes podrán 
registrarse en el evento. Si así se decide, automáticamente después del registro, los participantes podrán 
enviar y recibir meeting requests y serán visibles; el organizador deberá activarlos.
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Tipo de organización

PARTICIPANTES

Áreas de actividad
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AGENDA
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MATCHMAKING

Las reuniones entre empresas serán planificadas por los organizadores del evento de acuerdo a los 
intereses de los participantes y el cliente. También podrá configurarse la plataforma para que las 
empresas soliciten las reuniones a otras compañías con o sin previa autorización de los organizadores.

www.rhymarketing.com



MARKETPLACE

El marketplace permite a los participantes 
enumerar sus ofertas y solicitudes y buscar 
los socios comerciales adecuados.
El proceso de registro ofrece al participante 
la posibilidad de añadir una cantidad mínima 
de información sobre la empresa que 
representa (en el campo de descripción de la 
Organización en Información personal). Por 
lo tanto, los participantes pueden añadir 
más información sobre sus ofertas o 
necesidades comerciales, y especificar los 
tipos de colaboración que se buscan.
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FEEDBACK

Los participantes podrán valorar 
cada una de las reuniones que 
tengan.
El cliente podrá establecer un 
formulario con las preguntas que 
considere necesarias para extraer 
feedback significativo de las 
reuniones y la experiencia de los 
participantes.
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“Everything should be made as simple as 

possible, but no simpler.”

Albert Einstein

Frank Machado
Director

Email: frank.machado@rhymarketing.com
Móvil: +34 665217922

Telf.: 911 254 210


